Negocjator **

Negocjatorka **

imie i nazwisko

data rozpoczecia data zakonczenia

Rozpoznaje rozne rodzaje informacji, ktore do niego/niej docieraja,
potrafi rozdzieli¢ je i wytowic fakty. Wie, czym sa: negocjacja,
opinia, fakt, pogtoska, dane, przypuszczenie i potrafi je
identyfikowac w rozmowie.

poziomu

Zadania Potwierdzenie ‘

1. Poznatem/am terminy: negocjacja, opinia, fakt,
pogtoska, dane, przypuszczenie. Wyjasnitem/am
zastepowi relacje i roznice miedzy nimi. W
dziataniach zastepu staram sie by informacje byty
oparte na faktach i danych, a nie na pogtoskach i
przypuszczeniach, i aby kazdy miat okazje do
wygtoszenia swojej opinii.

2. Odnalaztem/am i przedstawitem/am kilka
przyktadow opinii, faktu, pogtoski, danej,
przypuszczenia znalezionych w mediach (zrddta
drukowane i elektroniczne).

3. Rozpoznatem/am i nazwatem/am emocje, ktore
pojawity sie podczas zywej rozmowy.

4. Podczas emocjonujacej debaty, zapanowatem/am
nad swoimi emocjami, wybierajac rzeczowy
argument zamiast docinku.




