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 Posiadaną wiedzę na temat metod negocjacji stale szlifuje, stosując 
ją w praktyce. Poszerza wiedzę dotyczącą rozmów, uczy się 
identyfikowania forteli erystycznych, aby poprawnie na nie 
reagować, a u siebie zastępować merytoryczną argumentacją. 

 

Zadania Potwierdzenie 

1. Doprowadziłem/am do porozumienia między 
stronami konfliktu. 

 

2. Znam pojęcie erystyki. Zapoznałem/am się z 
dialektyką erystyczną Schopenhauera i potrafię 
zidentyfikować minimum 5 forteli w dyskusji i 
właściwie na nie zareagować, rozbrajając 
oponenta. 

 

3. Zauważam u siebie odruchowe zagrania erystyczne, 
zastępując je rzeczową, merytoryczną 
argumentacją. W czasie podsumowania sprawności 
wskazałem/am, jakie chwyty erystyczne 
najczęściej musiałem u siebie ograniczać. 

 

4. Wziąłem/wzięłam udział w warsztatach z zakresu 
Porozumienia Bez Przemocy lub przeczytałem/am 
książkę na ten temat. 

 

 


